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RENSEIGNEMENTS

OUVERTURE DU CONGRES
Samedi 30/01:14 h

Dimanche 31/01 et lundi1/02: 9 h
Cldture : lundi1/02 318 h 30

M Retournez votre bulletin
d'inscription par fax ou par
courriera:

Expressions Pharma /
Rencontres de I'officine
2, rue de la Roquette
Passage du cheval blanc
Cour de Mai - 75011 Paris
Tél.: 0149 29 29 29
Fax:0149 292919

LIEU

PALAIS DES CONGRES
Paris -

Porte Maillot

Hall Bordeaux - Niveau 3

ACCES

M En bus
Ligne 82, 73, 244, PC.
Bus Air France.

M En Métro - RER
Ligne 1(La Défense - Chateau de
Vincennes) : station Porte Maillot.

RER C : station Neuilly - Porte Maillot.

NOS PARTENAIRES

v“‘_\‘
UT'P

CeltiplGtm

BEREL S DINE EE LE PSR

Camitd prar la

M En voiture
Périphérique intérieur :
sortie Porte Maillot
Périphérigue extérieur :
sortie Porte des Ternes.
Parking souterrain

de 1800 places avec
acces direct au Palais
des Congres

Hall Bordeaux

Niveau 3

TRANSPORT

W SNCF

20% de réduction pour

les trajets aller/retour (coupons
SNCF envoyés sur demande)

M AIR France

Nom et prénom
du passager :

AIRFRANEE £ Wit

Code Identifiant 07682AF
Valable* pour transport du 25/01/2010
au 06/02/2010
Réductions enregistrées sur
GGAIRAFEVENTNEGO

“Vous devez garder ce présent document de la
manifestation comme justificatif. Il peut vous étre demandé
de justifier I'utilisation du tarif consenti & tout moment de
votre voyage. Des réductions sont appliquées sur une trés
large gamme de tarifs dans toutes les classes de transport
(Espace Premiére, Espace Affaires, Tempo) sur I'ensemble
des vols Air france du monde.

Pour obtenir les tarifs préférentiels consentis pour cet
événement, connectez-vous sur : wwwairfrancekim-global-
meetings.com ou par le lien internet de cet événement.

3* RENCONTRES
DE L'OFFICINE

FORMATIONS PRATIQUES - TITULAIRES - FUTURS TITULAIRES - ADJOINTS - ETUDIANTS

SOUS LE HAUT PATRONAGE DE ROSELYNE BACHELOT-NARQUIN
Ministre de la Santé et des Sports

NVITATION

3 JOURS DE FORMATIONS PRATIQUES
ET DE DEBATS INTERACTIFS

Samedi 30, dimanche 31 janvier et lundi 1*" février 2010 - Palais des Congreés de Paris

www.rencontresdelofficine.org

Organisation générale

Expressions Pharma et la revue ﬁha rmsa



PROGRAMME

THEMATIQUE

INSCRIPTION

A o S'INSTALLER OU S'ASSOCIER

Samedi 30 _janvier

U Session A1 15h45-16h30
U Session A2 17h00-17h45
Dimanche 31 janvier

14h00-15h15
14h30-15h15

U Session A3
U Session A4

Lundi 1= février
U Session A5
U Session A6

B » REBONDIR ET DYNAMISER SON ENTREPRISE

Samedi 30 janvier
U Session B1
U Session B2

14h30-15h15
17h00-18h15

Dimanche.31 janvier

U Session B3 9h30-10h15

U Session B4 10h45-11h30
U Session B5 10h45-11h30
U Session B6 15h45-16h30

U Session B7 17h00-17h45

U Session B8
U Session B9

Samedi 30 janvier

U Session C1 15h45-16h30
U Session C2 17h00-17h45
Pimanche.31 janvier

U Session C3 9h30-10h15
U Session C4 14h30-15h15
U Session C5 15h45-16h30

U Session C6
U Session C7
U Session C8
U Session C9
U Session C10
U Session C11

Le B.A-BA du management
Comment optimiser I'association ?

Débat : jeunes pharmaciens, quel avenir ?
Devenir titulaire : les points essentiels a vérifier

SPF-PL, regroupements... affronter les nouveaux défis
Débat : Entrer dans le capital ?

Automates ou robots ? Impact et rentabilité
Débat : Groupements/enseignes, une solution ?

Valoriser son fonds d'officine

Economie : bilan 2009 - perspectives 2010

Quel est I'impact de votre style de communication ?
Quelle stratégie d'optimisation pour votre patrimoine ?
Nutrition et cancérologie, deux exemples de services
médicalisés a I'officine

Vous et votre banque
Comment optimiser votre rentabilité ?

Ophtalmo : qu'est ce que la DMLA ?
Pourquoi des examens systématiques en ophtalmo ?

La dépression : place et rle du pharmacien
Gériatrie : les maladies neurodégénératives cérébrales
Services a la personne

Les nouveautés thérapeutiques 2009-2010

La bonne observance du patient diabétique de type 2
Débat : Médicament et principe de précaution
Améliorer la communication client

Pansements : une offre technique et pointue
Cancéro : e conseil associé au comptoir

D » DEVELOPPER DE NOUVEAUX MARCHES

Samedi 30 janvier
) SessionD1  14h30-15h15
U SessionD2  15h45-16h30

Dimanche.31 janvier
U SessionD3  10h45-12h00

U SessionD4  17h00-17h45

1 Session D5

Samedi.30_janvier
) SessionE1  15h15-16h30

[ Session E2

U Session E3

SESSIONS DES PARTENAIRES - AGORA

Samedi 30 janvier

(1 Session F1 14h00 - 16h30
[ Session F2 14h00 - 16h30
Dimanche.31 janvier

[ Session F3 9h00 - 11h00
(1 Session F4 15h15 - 15h45
(1 Session F5 16h30 - 17h00
[ Session F6

(1 Session F7

1 Session F8

U Session F9

Communication : a nouveaux comportements
d'achat, nouveaux comportements de vente
Et si les jeunes marques étaient trés rentables ?

Débat : Médicament et EHPAD. Doses administrées,
forfaitisation des soins, quels enjeux pour le pharmacien ?
EHPAD et MAD : garder ou reprendre sa place

sur le marché MAD en 2010

Les regles incontournables du merchandising :
comment les adapter a ma pharmacie (corners santé,
libre accés, gammes) ?

Débat : la rémunération du titulaire. Pharma-
cien, est-ce encore un métier rentable ? Quelles
pourraient &tre les autres formes de rémunération
(payeurs privés, paiement a I'acte, participations,
dividendes, services...) ?

Débat : Communication et publicité du milieu officinal
et des instances pharmaceutiques : faut-il fixer des limites ?
Débat : Comment appliquer la loi HPST

et I'éducation thérapeutique a mon officine ?

La formation a distance UTIP
Stratégie d'innovation (atelier créatif) Bloom Spirit

Les pharmaceutigues de I'innovation Néo pharma
MAD et prestations SMA-groupe Charles Bastien Santé
Formation Ospharea et Atoopharm

Le réseau les pharmaciens associés : par des phar-
maciens, au service des pharmaciens Groupe Astera
Linstallation achat-de-pharmacie.com

Relever les défis liés a la loi HPST Groupe PHR
Présentation de VIDAL Officine, le nouveau site
internet dédié a I'équipe officinale. VIDAL

AUX 3° RENCONTRES DE L'OFFICINE :
30, 31 janvier et 1 février 2010

Afin de valider votre inscription
et de préparer votre badge,
nous vous remercions de retourner ce coupon
a I'adresse indiquée au verso
ou par fax au 0149 29 29 19

QOMme QO Mile QM. QTitulaire QO Adjoint Q Ftudiant

Nom: Prénom :
Adresse :
Code postal : L1 1 1 |1 Ville :

Tél: e-mail :
{1 Je souhaite recevoir le programme détaillé des Rencontres de I'officine - Edition 2010

ATTENTION, NOMBRE DE PLACES LIMITE PAR ATELIER

Merci de cocher les ateliers qui vous intéressent. Les premiers inscrits seront prioritaires

A e S'installer ou s'associer :

U Session A1 U Session A2 U Session A3 U Session A4
U Session A5 U Session A6
B ¢ Rebondir et dynamiser son entreprise
U Session B1 U Session B2 U Session B3 U Session B4
U Session B5 U Session B6 U Session B7 U Session B8
U Session B9
C * Améliorer sa pratique
U Session C1 U Session C2 U Session C3 U Session C4
U Session C5 U Session C6 U Session C7 U Session €8
U Session C9 U Session C10 U Session C11
D e Développer de nouveaux marchés
U Session D1 U Session D2 U Session D3 U Session D4
U Session D5
E * Sociopro/Santé publique/Législation
U Session E1 U Session E2 U Session E3
F © Sessions des partenaires - Agora
U Session F1 U Session F2 U Session F3 U Session F4
U Session F5 U Session F6 U Session F7 U Session F8
U Session F9

Contact : courrierpharma@expressiongroupe.fr ¢ Plus d'infos sur www.rencontresdelofficine.org



